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Tajniki negocjacji flotowych — jak negocjowac
by nie stracic?

Co naprawde wptywa na cene ubezpieczenia floty

— historia szkdd czy cos wiecej?

O jakie zapisy warto sie boksowac z ubezpieczycielem

— a ktore mozna odpuscic?

Czy jedna umowa u jednego ubezpieczyciela to dobry kierunek

— czy jednak warto dzielic flote?
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Zysk zaktadu ubezpieczen
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VAR
Co naprawde wptywa na cene ubezpieczenia floty
— historia szkod czy cos wiecej?

Zysk zaktadu ubezpieczen

50%

Rezerwy na szkody zgtoszone

Odszkodowania wyptacone

/ Koszty zaktadu ubezpieczen
Rezerwy na szkody zaistniate nie zgtoszone



» Co naprawde wptywa na cene ubezpieczenia floty
— historia szkdd czy cos wiecej?

1 SZKODOWOSC — PODSTAWA!

2 (Czestotliwos¢, wartosc i szkody incydentalne

3 Transport krajowy czy zagraniczny?

4 Kierunki transportu

> Franszyzy, udziaty wtasne, OC samo czy z AC
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2 O jakie zapisy warto sie boksowac z ubezpieczycielem

— a ktére mozna odpuscic

?

.Najtansza oferta flotowa bardzo czesto okazuje sie najdrozsza po pierwszej szkodzie!



y O jakie zapisy warto sie boksowac z ubezpieczycielem
— a ktore mozna odpuscic?

1 Brak amortyzacji czesci

2 | Stata suma ubezpieczenia

3 Warlant serwisowy a Kosztorys

4 Ptatnos¢ ratalna

> | Klauzule dodatkowe — kosztow dodatkowych, pijanego kierowcy,

razgcego niedbalstwa, udziatu w zysku / stracie itd.
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O jakie zapisy warto sie boksowac z ubezpieczycielem
— a ktore mozna odpuscic?

1 | Pomoc przy zbyciu wraku

wartos¢ rynkowa 166 tys. PLN
wycena wraku 94 tys. PLN
do wyptaty 72 tys. PLN

2 Klauzula tadunkowa
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3 Czy jedna umowa u jednego ubezpieczyciela to dobry kierunek

— czy jednak warto dzieli¢ flote

?
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Czy jedna umowa u jednego ubezpieczyciela to dobry
kierunek — czy jednak warto dzielic flote?

1 JEDEN UBEZPIECZYCIEL: ‘:ﬁz‘“
« Budowanie partnerskich reladji 1" st 8 .
 Statos¢ i optymalizacja zakresu ubezpieczenia

« Wspotpraca z likwidagjg szkod, kulangja

2 WIELU UBEZPIECZYCIELI:

 Skoki na ograniczonym rynku

* Niepewnosc kwotacdji indywidualnych

« ROzny zakres ubezpieczenia
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Czy jedna umowa u jednego ubezpieczyciela to dobry
kierunek — czy jednak warto dzielic flote?

Oferta A
OC 5000 PLN
AC 170 %

SKEADKA 1,1 min PLN

/7 000
1,00%

Oferta B

PLN

1 min PLN

Oferta A + Oferta B
(0C) (AC)

6000 PLN
1.00%
0,9 min PLN
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Czy jedna umowa u jednego ubezpieczyciela to dobry
kierunek — czy jednak warto dzielic¢ flote?
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Pytania od publicznosci

?
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